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Rui Emanuel Cardoso Ferreira da Silva 

Morada: Vila Nova de Gaia 

Contactos: 918191130 

oruisilva@gmail.com 

www.linkedin.com/in/rui-silva-41a46237/ 

Data de Nascimento: 08/01/1965 

Carta de condução e viatura própria. 

 

RESUMO PROFISSIONAL E PESSOAL: 

Eu, Rui Silva, tenho uma vasta experiência na Industria Farmacêutica como Delegado de Informação 

Médica com especial responsabilidade no lançamento e promoção de produtos farmacêuticos em 

diversas áreas terapêuticas junto da classe Médica e Farmacêutica, com responsabilidade comercial. 

Gestão, organização, planificação de sessões clínicas. Participação em Workshops de formação e 

actualização comercial. Cursos de vendas e comunicação. 

O meu Know-how abriu também outras experiências e realidades tais como: 

Sector industrial, civil e comercial, nomeadamente como gestor comercial em logística, transportes, 

distribuição e promoção de produtos químicos e alimentares. 

Aproveito também para referir a minha experiência recente como Consultor Imobiliário (Mediação na 

compra, venda e arrendamento de imóveis).  

Em toda a minha actividade sempre dei valor à honestidade, lealdade, dinâmica e perseverança nos 

projectos pessoais e profissionais.                                                                                                  

 

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 

REMAX                                                                                                  De Junho 2015 a Outubro 2018 

Consultor Imobiliário  

Principais Responsabilidades: 

 Mediação na compra, venda e arrendamento de Imóveis. 

 Aconselhamento Financeiro. 

 Serviços pós-venda. 

 Apoio para remodelação. 

 

DN PHARMA                                                                  De Outubro 2014 a Abril 2015  

Delegado de Informação Médica  

Principais Responsabilidades: 

 Promoção de Suplementos Alimentares e Dispositivos Médicos. 

 Visito as especialidades de: Ginecologia, Urologia e Medicina Geral e Familiar (Hosp. e 

Ambulatório). 

 Visito as Farmácias com responsabilidade comercial. 

 Zonas de Trabalho: 

Vila Nova de Gaia, Espinho, Esmoriz, Ovar, Sta Mª da Feira, S.João da Madeira, Oliv. Azemeis, Vale de 

Cambra, Arouca e Castelo de Paiva. 

 

mailto:oruisilva@gmail.com
http://www.linkedin.com/in/rui-silva-41a46237/


BIMBI IMPORTAÇÃO EXPORTAÇÃO LDA                                            De Maio 2014 a Setembro 2014 

Comercial  

Principais Responsabilidades: 

  Venda de produtos alimentares Bombons e Chocolates. 

 

CHOCONASA                                                                                       De Agosto 2013 a Maio 2014 

Gestor comercial  

Principais Responsabilidades: 

 Venda de produtos alimentares (Distribuidores) 

 Angariação de novos clientes 

 

CENTRO-K                                                                                      De Maio 2013 a Julho 2013 

CPS- Consultor Prevenção e Segurança  

 Principais Responsabilidades: 

 Angariação de contratos no ambito Higiene Alimentar Segurança no Trabalho 

 

FARM FLAVOURS                                          De Março 2011 a Abril 2012 

Diretor de Vendas  

Principais Responsabilidades: 

  Seleção e comercialização de produtos alimentares tradicionais de Portugal. 

 

MANUQUÍMICA                      De Junho 2010 a Janeiro 2011 

Gestor de Área  (Estágio)  
Principais Responsabilidades: 

 Promoção e comercialização de produtos Químicos.  

 

MERLOG. Ld.ª                                                   De Julho 2008 a Setembro 2009 

Gestor Comercial 

Principais Responsabilidades: 

 Angariação de clientes, (logística e distribuição). 

 

EDOL THEMAXIS                      De Fevereiro 2007 a Maio 2008 

Delegado de Informação Médica 

Principais Responsabilidades: 

 Promoção de produtos farmacêuticos Genéricos em diversas áreas terapêuticas, junto das classes 

Médica e Farmacêutica. 

 Visitei as especialidades de Psiquiatria, Med.Interna, Pediatria, Dermatologia e Medicina Geral e 

Familiar (Hosp. e Ambulatório). 

 Organização e gestão de sessões clinicas. 

 Acompanhamento de Médicos a Congressos Nacionais. 

 Visitas a Farmácias e Armazenistas com responsabilidade comercial.  

 Campanhas promocionais com OTC. 

Zonas de Trabalho: 

Vila Nova de Gaia, Espinho, Sta Mª da Feira, S.João da Madeira, Oliv. Azemeis, Arouca, Ovar, Esmoriz, Aveiro. 

 

GERMED FARMACÊUTICA                                      De Junho 2004 a Janeiro 2007 

Delegado de Informação Médica 

Principais Responsabilidades: 

 Promoção de produtos farmacêuticos Genéricos em diversas áreas terapêuticas junto das classes 

Médica e Farmacêutica. 

 Visitei as especialidades de Psiquiatria, Dermatologia e Medicina Geral e Familiar (Hosp. e 

Ambulatório). 

 Organização e gestão de sessões clinicas. 



 Acompanhamento de médicos a congressos nacionais. 

 Visitas a farmácias com responsabilidade comercial.  

 Campanhas promocionais.  

Principais Realizações: 

 Lançamento do Lab. em Portugal com êxito 

Zonas de Trabalho: 

Vila Nova de Gaia, Espinho, Sta Mª da Feira, S.João da Madeira, Oliv. Azemeis, Arouca, Ovar, Esmoriz, Aveiro.   

 

SANOFI-SYNTHELABO                                                                           De Junho 1993 a Fevereiro 2004 

Delegado de Informação Médica 

Principais Responsabilidades: 

 Promoção de produtos farmacêuticos nas áreas Cardiologia, Med.Interna e Medicina Geral e 

Familiar (Hosp. e Ambulatório) 

 Visitas a farmácias 

 Participação em congressos a nível nacional  

Zonas de Trabalho: 

Vila Nova de Gaia, Espinho, Sta Mª da Feira, S.João da Madeira, Oliv. Azemeis, Arouca, Ovar, Esmoriz, Aveiro. 

 

QUIMÉDICAL (Grupo AZEVEDOS)                                                        De Abril 1988 a Maio 1993 

Delegado de Informação Médica 

Principais Responsabilidades: 

 Promoção de produtos farmacêuticos nas áreas Cardiologia, Med.Interna e Medicina Geral e 

Familiar (Hosp. e Ambulatório) 

 Visitas a farmácias e Armazenistas com responsabilidade comercial. 

 

HABILITAÇÕES ESCOLARES 
12º Ano de escolaridade 

 

FORMAÇÕES PROFISSIONAIS 

Workshop Coaching 

“ Como Prosperar na Vida - Pessoal e Profissional “ em 2018      

Curso- Coaching de Vendas by A.I.C. em 2018 

CursoVendas- Estratégias Avançadas de Venda Imobiliária em 2017 

Curso comunicação-Caminho para o Sucesso 2017 

Curso Vendas- Sales Power em 2016 

Seminário de Iniciação+Tecnologia  RE/MAX em 2015 

Curso Sales Training + Tecnologia RE/MAX I I em 2015 

Workshop de Formação Comercial em 2011 

Formação de Produtos e Técnicas de Vendas em 2010 

Curso de Comunicação- PNL em 2007 

Curso de Comunicação- Find Your Limits em 2002 

Formação de Comunicação em 2001 

Curso Profissional Ethical Selling (P.E.S.) em 1999 

Curso de Técnicas de Vendas em 1993 

Curso de Vendas em 1990 

 

DADOS ADICIONAIS 

Conhecimentos de informática na óptica do utilizador (Word, Excel e Power Point) 

Conhecimento de Inglês (falado e escrito) – Lancaster College  

Conhecimento de Francês (falado e escrito) 

Carteira Profissional  


